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Gula para ,
Tiene en sus manos
VendeP Su Casa la gufa completa que
aglutina toda la experiencia
de los dltimos 10 afos de mds
de 2.000 expertos agentes inmobiliarios.

Para hacer la mejor venta de su vivienda.
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Nosotros se la vendemos,
poniéndonos a trabajar con todas nuestras herramientas,

nuestros conocimientos y nuestra red de agencias.

Inférmese en:

INMOBILIARIA
alfainmo.com
e

INMOBILIARIA
alfainmo.com
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Los consejos que nos
habéis dado, para hacer nuestra
casa mas atractiva en las visitas, han
sido fundamentales para vender nuestra casa,
al principio no habiamos caido en su importancia.
Vuestra profesionalidad y transparencia son la
que hace falta en este sector, ahora no sé como
puede haber propietarios que intenten vender su
casa por su cuenta, es algo tan importante que
hay que hacerlo de forma profesional como
vosotros lo habéis hecho. Muchas gracias por
todo y me alegro de haberos conocido.

Yolanda Garcia
(Mislata, Valencia)

&, Por qué quiere vender su casa?
Lo que mas influye en el valor de su casa.

Consejos para hacer su casa mas atractiva.

Pensamientos erroneos.

El precio y sus peligros.
Como fijar el precio.

¢+,COmo conseguir visitas?
5,Como ensenar la casa?
Negociacion y Venta.

Gastos de la venta.
Profesionalidad

Si puede elegir, elija lo mejor.
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&, POor qué quiere vender su casa?

Lo que mas influye en el valor
de su casa?

Lo primero que le recomendamos
es que analice qué le motiva para
vender su casa, las principales razones
suelen ser:
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Econdémicas:

“Porque me va bien y quiero otra
casa mejor, mds comoda.”

“Porque atravieso problemas para
pagarla, necesito otra mds econémica.”

Trabajo:
“Me cambian de trabajo”.
Familiares:

“Somos mds de familia y se me queda
pequefia.”

“Por reparto de herencia.”

Esas necesidades nos tienen que llevar a determinar un tiempo en el que
quiero vender mi casa, la expresion “no tengo prisa” de ser cierta serfa
lo mds parecido a “no quiero venderla”, al principio no se tiene prisa
pero luego va pasando el tiempo y cada vez nos queda menos tiempo
para venderla y eso se acaba reflejando en una bajada de precio drastica.

Si no tiene prisa en vender, la mejor opcidn seguramente es no ponerla
enventa.......

Lo que mds valor aporta a su casa, y

es en eso, en lo que se fijan los

compradores:

La zona, como son las calles, trafico
de coches, servicios asistenciales,
transporte, zonas verdes, etc...

La casa, su estado de conservacion,
distribucion, orientacion, decoracién,
etc... Siempre se pueden hacer
pequefos cambios o reparaciones
que pueden suponer un cambio muy
importante en su casa.

El precio, cuanto mads alto estd el
precio mds se tardard en vender y
mas oportunidades de venta se
perderan. Las estadisticas nos dicen
que cuando se pone a la venta por
un precio elevado, se acaba vendiendo
por un precio inferior a su valor.

Las acciones de marketing, no son solamente acciones de publicidad,
por supuesto que hay que hacer publicidad de la casa, eligiendo los
mejores medios, sabiendo seleccionar la informacion, seleccionando a los
clientes, cdmo hay que ensefar la casa, cdmo tiene que estar, en definitiva,
un conjunto de cosas que hacen posible vender al mejor precio. Y la mds
importante, elegir bien a su agente inmobiliario hard que se venda antes.




Consejos para hacer su casa

mas atractiva;:

Hay cosas en las que usted no puede influir como:
La zona, la superficie de su casa, la orientacion, el estado de conservacion
del edificio...

Pero otras en las que si y es en estas donde tiene que poner todos sus
esfuerzos, porque nunca tenemos una segunda oportunidad de causar
una primera buena impresion.

Antes de entrar a su vivienda ;qué ve el comprador?

El felpudo (nuevo), es lo primero que se ve y cambiarlo es econdmico.
La puerta de entrada, que esté brillante, que no tenga arafiazos,...
Timbre (perfecto funcionamiento).

Al entrar en su vivienda ;qué ve y qué percibe el comprador?

Amplitud

Descargar el espacio de muebles innecesarios.

Armarios ordenados

Casa recogida

Instale bombillas de mdxima potencia, para conseguir que su casa

brille.
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Limpieza

Cuartos de bafio, cocina (ojo debajo del fregadero, hay compradores
muy curiosos) cristales de las ventanas (que brillen), persianas, suelos,
olores (esto es especialmente importante, lo primero que se percibe al
entrar en una casa es su olor, recomendamos que este bien ventilada y
alguna fragancia muy suave a café recién hecho).

Mantenimiento
Revisar cisternas y grifos, encender todas las bombillas de las lamparas,
si alguna puerta chirrfa engrasarla, revisar mecanismos eléctricos,
persianas enrollables.

Sensacién de hogar
Musica suave, ambiente acogedor, subir las persianas para ver la
claridad, temperatura agradable, la mesa puesta hard mas atractivo

el comedor, guarde las fotos personales para que el comprador se
pueda imaginar viviendo alli sin ser un intruso.







